Bogensberger setzt Maf3stabe seit 1982. Wir haben N 4 o B' 1 n
uber 2000 Projekte als Vermessungspartner mit 8 8

namhaften osterreichischen Unternehmen realisiert. BOG E N S B E RG E R

Jetzt verstarken wir unser Team — um dich! Vermessung ZT

https://www.bogensberger.com/karriere

Vertriebsleitung

Innen- und Aussendienst Teilzeitstelle (20h pro Woche)
Arbeitsort: Wien

Bogensberger Vermessung ZT ist ein breit aufgestellter
Komplettanbieter auf dem Gebiet des Vermessungswesens.

Von klassischen Aufgaben der Grenzvermessung oder Bauabsteck-
ung Uber Bestandsaufnahmen von Gebauden oder
Industrieanlagen bis hin zu Spezialgebieten wie Geomonitoring oder
Bodenradar bieten wir unseren Kunden maf3geschneiderte
Lésungen. Wenn (Vermessungs-) Technik dein Interesse, Verkauf
und Kommunikation deine Leidenschaften sind, bist du in unserem
Team genau richtig.

Deine Aufgaben
* Auf- und Ausbau von Neukundenbeziehungen — Du bist ver-
antwortlich fir die Identifikation und Akquise neuer Geschaft-

spartner.
* Betreuung von Bestandskunden — Du starkst bestehende Angaben des Unternehmens gemiB
Beziehungen und sicherst langfristige Partnerschaften. Gleichbehandlungsgesetz:

« Identifikation von Kundenbedurfnissen - Du erkennstTrends

. . . Es gilt der Kollektivvertrag fur
und Anforderungen und entwickelst gemeinsam mit unseren J 9

Ziviltechniker:innen (Beschaftigungs-

Ingenieuren und Technikern maBgeschneiderte Losungen. gruppe 4). Tatsachliche Einstufung
* Auf- und Ausbau von Cross-Selling-Aktivitaten — Du forderst entsprechend der Qualifikation und
den Vertrieb erganzender Produkte und Dienstleistungen. Vorerfahrung. Mindestens jedoch

3.050,- EUR/Monat brutto (Basis

+  Entwicklung und Umsetzung von Vertriebsstrategien — Du defi- 40h), zuziiglich Zulagen und Disten

nierst Ziele, analysierst Marktpotenziale und setzt Strategien
zur Umsatzsteigerung um.

«  Uberwachung von Vertriebskennzahlen — Du analysierst Per-
formance-Daten und leitest MaBnahmen zur Zielerreichung ab.

* Enge Zusammenarbeit mit internen Abteilungen — zur opti-
malen Vermarktung unserer Losungen.

+ Teilnahme an Branchenmessen und Veranstaltungen — Du
prasentierst Bogensberger Vermessung und knupfst wertvolle
Kontakte.

* Budgetplanung und -kontrolle — Du verantwortest die
effiziente Nutzung von Ressourcen im Vertrieb.
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Vermessung ZT

Wir bieten

Abwechslungsreiches Aufgabengebiet mit der Moglichkeit,
sich fachlich und personlich weiter zu entwickeln
Unbefristete Anstellung in Gleitzeit

Flache Hierarchien und ein ausgezeichnetes Betriebsklima in
einem jungen und motivierten Team

Gewinnbeteiligung

Job-Ticket fur 6ffentliche Verkehrsmittel

AuBerdem: Teamevents, Kaffee und Obst kostenlos,
subventionierte Sportangebote

Wir erwarten

Ausbildung im Bereich Wirtschaft und Technik oder eine
vergleichbare Qualifikation

Mehrjahrige Erfahrung im Vertrieb, idealerweise im Bau- oder
Baunebengewerbe oder der Vermessungsbranche
Ausgepragte Kommunikations- und Verhandlungsstarke
Strategische und unternehmerische Denkweise

Teamplayer und hohe Kundenorientierung

Begeisterung fur Technik im Allgemeinen und Vermessung im
Speziellen

Flhrerschein B

Deutsch als Erstsprache und Englisch verhandlungssicher in
Wort und Schrift

Bitte sende deine Bewerbung als PDF an:
bewerbungen@bogensberger.com




